


Slevy
Proč se dávají v obchodě slevy?

1. Past na zákazníky – zboží za cenu bez slevy obchodník nikdy neprodával, jen vytváří dojem, že teď je cena výhodná nebo chce prodat zboží službu se skrytou vadou
2. Poctivý úmysl – prodej se slevou má pro obchodníka ekonomické důvody
Druhy slev
Vysvětli druhy slev, uveď výhody pro obchodníka a konkrétní příklad :


VZOR
Množstevní   –  Sleva při nákupu většího množství


  Zákazník si nakoupí daného zboží nebo služeb více, obchodník více vydělá



  Sušenky troje v jednom větším balení nebo 3 a 1 zdarma…

Akční nabídka

First minute (nákup v předstihu)

Last minute (nákup na poslední chvíli)

Sleva krátce před datem minimální trvanlivosti

Sezonní sleva

Sleva z důvodu přiznané vady

Zdroj:
Skořepa, Skořepová: Finanční a ekonomická gramotnost proZŠ a víceletá gymnázia, SCIENTIA
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